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Introdução 
 

O microempreendedor individual , pela Lei Complementar nº 
128/2008, e regulamentado pelo governo federal
negócios são conduzidos no país. Com sua criação, muitos trabalhadores autônomos ganharam 

impostos 
reduzidos. 

E o MEI não parou por aí! Ao longo dos anos, ele tem se consolidado como um dos principais 
pilares do empreendedorismo brasileiro, proporcionando, , a chance de 

a economia nacional.  

 acerca de alguns 
termos importantes, mais atenção. Por exemplo, 

aperfeiçoar seus produtos e serviços. 

Legal, né? No entanto, para o sucesso dess
necessários da maneira correta. Vamos juntos nessa jornada?  

Boa leitura! 

 

 

Acesse a  e a página de 
pesquisas sobre pequenos negócios no Brasil para conferir mais 
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Fonte: MAPA DE EMPRESAS -  

 

 

Fonte: MAPA DE EMPRESAS -  

Predominância masculina nas atividades exercidas por MEI

Serviços: pedreiro, carpinteiro, entrega rápida (bikeboy, motoboy): 95% Outros serviços: 5%

Predominância feminina nas atividades exercidas por MEI

tricotagens. A predominância é feminina, com pelo menos 95% da representação.

Outros serviços: 5%
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, 
 no futuro com mais controle sobre seu 

 

• -se ; 

• ; 

• Equilibrar as contas; 

• Melhorar a sua ; 

• Realizar sonhos; 

• . 
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1- Negócio x Orçamento familiar  
 

 

eira, vamos falar da relação 
entre o 
própria adotem a postura de misturar a vida pessoal com a empresarial. No entanto, 

dar muito errado esse hábito acaba 
gerando a sensação, no empresário, , mas 

possa saber, com precisão,  
empreendimento e  

A  estar indo tão bem 
Muitas vezes, é mais fácil fechar os olhos diante de determinada 

encará-la de frente. Mas, atribui-
se a culpa a fatores externos, em vez de se adotarem  

independentemente e, o 
 

conforto e reduzir os riscos de 
 

É necessário fazer controles do negócio e, também, dos gastos familiares do 
empreendedor. Com isso, tem- o negócio está contribuindo para 
a 

dele. Outro ponto importante é avaliar se essas 
ela cresça por falta de 

 
frente, vamos falar mais detalhadamente sobre ela. 

despesas de casa.  
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Se a sua 
resposta é “não”, parabéns! É melhor economizar no valor  do 

mente, estamos preparados para o próximo passo: 
. 

 

 PJ e PF 

Conta   
 

empresa, como recebimentos, 

obrigatório para abertura e 
operação. 
 

 
Conta vinculada ao CPF do 
indivíduo, onde há 

relacionadas à vida pessoal do 

associado. 

 

negócio e protege seu patrimônio pessoal. 

 

 

 

alcançar os melhores resultados. 

 

Categorias 

1.  
2.  
3. Para se organizar 
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Clique aqui 
  

 

2 - Característica de um empreendedor de sucesso 
 

 

O universo do empreendedorismo é onde os sonhos se transformam em realidade, onde 
ideias inovadoras ganham vida e onde a palavra “sucesso” aparece As 
i  

delas? Nós separamos as 10 principais. 
 

 

1. Capacidades de assumir riscos 
 
 

 
5. Persuasão e rede de contatos 

 
 

 
9. Estabelecimento de metas 
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3 - 
microempreendedor individual 
 

micro
administre realize planos para futuro e elabore um plano 
de desenvolvimento. E tudo isso contribui para o crescimento saudável do 
empreendimento. 

, 

negócio. 

Planejar é se organizar 
e metas com acompanhamento e controle.  

 

M  

. Aprender a 

Portanto, o planejamento é uma etapa muito importante para o empreendedor. E nem 
é um processo tão complicado assim, sabia?  

tapiocaria com lucro mensal de R$ 5.000. 
com despesas de casa e hobbies. Os outros R$ 1.000 ele reinveste na tapiocaria. Agora, 

às despesas de casa e o Tesouro SELIC? Ele construiria uma 
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Além de poupar,  é outra grande necessidade 

possibilita enxergar essas oportunidades e extrair delas o devido proveito.  

as fases essenciais do processo de planejamento, visando chegar ao resultado desejado 
com o mínimo possível de erros. Com o cumprimento dessas fazes, pode-se observar 

  

 

 

 

•COM QUEM DEVE 
CONTAR

•NEGOCIAÇÃO
•

•

•

•

•

•ELABORAR PLANO DE 
AÇÃO

•

•
•MUDAR DE ATITUDE

AGIR PLANEJAR

EXECUTARCONTROLAR
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Etapas importantes a serem observadas no processo de planejamento: 

1. Observar as oportunidades; 
2. Estabelecer metas; 
3. Fazer orçamentos; 
4. (plano de ação); 
5. Elaborar um cronograma realista; 
6. será o responsável : o funcionário ou 

o próprio dono do negócio;  
7. Realizar controles de registro de gastos e resultados alcançados; 
8. Revisar constantemente o plano para corrigir eventuais falhas. 

IMPORTANTE: , antes, 
conhecer a realidade atual do empreendedor, bem como sua vida familiar. 

 

 
 

de automação de tarefas 
  libera mais 

 

trabalho. O Sebrae tem um emissor de Nota Fiscal (NF) gratuito e on-line, por exemplo, 
 Há também o Bling, 

um app de gestão on-line - pago - 
muito mais. 

 app MEI do Governo Federal é o parceiro ideal do empreendedor, pois em uma só 

a dica é a Conciliadora. Por meio dele, é possível conferir 

o pagamento em depósito bancário. Um sistema completo de conciliação de cartão e 
conciliação bancária. 

Acesse o site do Sebrae Conecta e encontre necessidade. 
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4 - O empreendimento e a família apresentam 
diferentes necessidades de consumo 
 

 

– 

simples, pois exige empenho e, em muitos casos, corte de despesas. A 
 é a 

o possui. Para 
, te ajudará a ter uma visão global e 

 

 

                                  

 

 

 

 

 

 

NECESSIDADES 
FAMILIARES 

NECESSIDADES
 DO NEGÓCIO  
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N  

                                     
 
 
 
O que negócio  

 
 

• . 
•  

não está dando resultado. 
•  

 

conheça suas necessidades de manutenção pessoal, e, assim, determine um pró-labore. 

-  

Pró-labore 
Que, no caso do MEI, ele mesmo é 

 Essa 
empresa pode pagar, considerando seus resultados. 

 

COMER   

MORAR

VESTIR

ESTUDAR

LAZER

SAÚDE 

14



N  
 

–  
– deve ter como base a ele sobreviver.  

 
 e 

despesas da empresa no período (mensal, por exemplo). Por meio 

do seu 
negócio.  
 
Tendo novamente a tapiocaria como exemplo, com a ue prever, 
para o , a sobra de 

esse dinheiro. 
 
  

 

 

No entanto, se o seu negócio 

como reformas ão de serviços e/ou 
de um empregado, treinamentos, elaboração de documentaç  etc. 

energia, telefone, 

Aluguel
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Em seguida, determine prazos para o desembolso dos valores, de 
– os 

Com planejamento,  

 para a tomada de decisão. 

 
 

 
 

TOTAL 
Dez./x0 ./x1 Fev./x1 Mar./x1 Abr./x1 Mai./x1 

Expansão e reforma 
do imóvel 

1.000 1.000         
2.000 

Compra de insumos,  
frete  

  2.000 2.000  2.000  2.000  2.000  
10.000 

Aluguel, energia 
elétrica e telefonia 

1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 
6.000 

Salário do 
funcionário 

1.500 1.500 1.500 1.500 1.500 1.500 
9.000 

Pro labore  1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 1.000 6.000 

TOTAL POR PERÍODO 4500 6500 5500 5500 5500 5500 33.000 

 
corrigir falhas ou aproveitar a

desenvolver um .  

 

 

 

 

O plano de negócios a própria 
empresa a 
um bom resultado. Vamos conferir? 
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Essa é uma ferramenta de planejamento detalhada, 
auxiliar o empreendedor na tomada de decisão. Portanto, a cada passo, deve-se fazer o 

l, ok? Esse   

faturamento, custos e despesas.  

 

-se contra 

sar agora. 

 

 

 

 

 

•

pretende atuar

•Oportunidade 
identificada

•
Análise da empresa

•
Objetivos e metas

•
Mercado

•
Processo

•
Investimentos

•

e outros.
Controles
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O plano de ação 
após a coleta de dados. Veja, a seguir, como elaborá-lo: 

Meta (plano): aumentar as vendas em 100% 

Prazo: até junho 

 

 

 

 

 

 

O QUE 
FAZER 
 

 

POR QUE 
 

 
 

QUEM VAI 
 

 
 

 
 
 
(Prazo) 

 
 
 
(Meios e 
métodos) 

QUANTO VAI 
 

 
(Valores 
necessários) 

 

Para aumentar a 
capacidade de 
produção em 
100% 

Dono da empresa Dezembro Contratar mestre 
de obra.  
Comprar material 
de construção. 

R$ 5.000,00 

Compra de 
fogão 
industrial 

Aumentar a 
capacidade de 
produção dos 
bolos. 

Dono da empresa  Contato com o 
fornecedor Y 

R$ 4.000,00 

Compra de 
batedeira 
industrial 

Agilidade no 
processo 

 

Dono da empresa  Contato com o 
fornecedor Z 

R$ 600,00 

Compra de 
utensílios 

Aumentar a 
produção  

Dono da empresa  
preços 

R$ 1.000 

Contratação 
de 1 
confeiteira 

Aumento da 
produção 

Dono da empresa Dezembro Contato com 

emprego 

 

Compra de 
insumos para 
2 meses 

Aumento da 
produção 

Dono da empresa 
fevereiro 

Atacadão da 
Cidade 

 

     R$ 15.100,00 
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retorno. Independentemente de o foco ser 
 ou . 

Então, de onde vem o dinheiro para o plano? Ele pode ser 
materializado  duas fontes: . 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• Poupança, herança, lucro obtido do 
negócio.

• Os recursos próprios são 
representados pelo montante de 

possui, fruto de suas economias.

• Empréstimo, financimento e 
investidores.

• Os recursos de terceiros  
representam valores advindos de 
fontes onerosas.

c  

Salário            1.500,00  

Provisão do 13º salário (1/12)                125,00  

Provisão das férias (adicional 1/3)                  41,67  

Subtotal            1.666,67  

FGTS                133,33  

Custo total            1.800,00  
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Tabela 2: AN  
 

  Total 

Própria Terceiros 
Reforma da loja e mobiliário 

 
10.000 10.000 

Compra de  e 
amentos 

3.600  3.600 

Compra de utensílios 400  400 

Compra de mercadoria - 
Fornecedores (2 meses) 

 6.000 6.000 

Capital de Giro (6 meses)  6.660 6.660 

Total 4.000 22.660 26.660 
  

 

 

 

5 - Acompanhamento  

 

Em algum momento, ao longo  “Tá, e como 
 Essa hora chegou! Primeiro, é importante 

e jurídicas.  

p  
 

ser retratado no BALANÇO PATRIMONIAL. 

BALANÇO PATRIMONIAL 
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na forma de ATIVO E PASSIVO. 

 

BALANÇO PATRIMONIAL 
ATIVO 

Representa a estratégia do dinheiro 
da empresa, em relação 
está tomando, baseado nos 

recursos em bens (dinheiro, 
mercadoria, matéria-prima, 

.) e 
diretos (contas a receber e cartão de 

 
 

 
São as fontes dos recursos, ou seja, de 

fornecedores, capital dos sócios, 
lucros do negócio etc.). 

 

 

Para entender melhor, observe a seguinte estrutura:  

BALANÇO PATRIMONIAL 

 ATIVO   

CA
PI

TA
L 

DE
 G

IR
O

 CIRCULANTE 
 

 Disponibilidade (caixa e 
bancos) 

  
 Contas a receber 
 Outros 

CIRCULANTE 
 

 Fornecedores  
  
  
 scais 

TER
 

AT
IV

O
 F

IX
O

 
PE

RM
AN

EN
TE

 NÃO CIRCULANTE 
 

  
 Imóveis 
  
 Veículos 

PATRIMÔNIO LÍQUIDO 
 

 Capital 
 Lucros 

CAPITAL  

 

Ok, mas  vantagens de ter um balanço patrimonial detalhado do negócio? Uma 
delas  um banco com a intenção de solicitar a liberação 
de uma linha de crédito para a empresa. A resposta dependerá de alguns fatores, como: 
necessidade operacional especí , capacidade de pagamento do negócio 
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existentes 
ouviu  
emoção de 

, como originalmente ao giro na 
na realização de reformas.  

 

O crédito, resultado 
do empreendimento e ao relacionamento bancário do tomador. A hora ideal de 

 não necessitamos de 
crédito – assim, aumentam as chances de encontrarmos 

. Crédito, 
procurado no sufoco, normalmente é mais caro e 
pagamento. 

Nas tabelas abaixo, 
considerando linhas de longo prazos. O valor é o mesmo, 
mas as  são diferentes. 

 

 

 

 

 

N
EC

ES
SI

DA
DE

 D
E 

FI
N

AN
CI

AM
EN

TO CAPITAL DE GIRO
COMPRA DE ESTOQUES 

PAGAMENTO DE DESPESAS 
FIXAS

ATIVOS PERMANENTES

REFORMA COMPRA DE 
MÁQUINAS E 

EQUIPAMENTOS           
COMPRA DE VEÍCULOS
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FINANCIAMENTO A CURTO PRAZO 
 

VA
LO

R:
 R

$ 
10

.0
00

,0
0 

   
   

   
   

 P
RA

ZO
: 1

0 
se

s  
   

   
   

   
   

   
TA

XA
 D

E 
. 

Nº PARCELA VALOR DA PARCELA 
  

1 R$ 1.153,48 R$ 9.846,52 

2 
R$ 1.153,48 

R$ 8.693,03 

3 
R$ 1.153,48  

R$ 7.539,34 

4 
R$ 1.153,48 

R$ 6.382,04 

5 
R$ 1.153,48 

R$ 5.224,73 

6 
R$ 1.153,48 

R$ 4.067,41 

7 
R$ 1.153,48  

R$ 2.910,08 

8 
R$ 1.153,48 

R$ 1.752,74 

9 
R$ 1.153,48 

R$ 593,89 

10 
R$ 1.153,48 

R$ 0,00 
 

FINANCIAMENTO A LONGO PRAZO 

 . 

Nº PARCELA   

1 C  R$ 10.150,00 

2  R$ 10.302,25 

3 
C  

 (paga os juros do trimestre) R$ 10.000,00 

4 C  R$ 10.150,00 

5  R$ 10.302,25 

6 
C  

 (paga os juros do trimestre) R$ 10.000,00 

7 R$ 416,39 R$ 9.733,61 

8 R$ 416,39 R$ 9.463,22 

9 R$ 416,39 R$ 9.188,78 

10 R$ 416,39 R$ 8.910,22 
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11 R$ 416,39 R$ 8.627,48 

12 R$ 416,39 R$ 8.340,50 

13 R$ 416,39 R$ 8.049,21 

14 R$ 416,39 R$ 7.753,56 

15 R$ 416,39 R$ 7.453,47 

16 R$ 416,39 R$ 7.148,88 

17 R$ 416,39 R$ 6.839,72 

18 R$ 416,39 R$ 6.525,93 

19 R$ 416,39 R$ 6.207,42 

20 R$ 416,39 R$ 5.884,14 

21 R$ 416,39 R$ 5.556,01 

22 R$ 416,39 R$ 5.222,96 

23 R$ 416,39 R$ 4.884,91 

24 R$ 416,39 R$ 4.541,80 

25 R$ 416,39 R$ 4.193,53 

26 R$ 416,39 R$ 3.840,04 

27 R$ 416,39 R$ 3.481,25 

28 R$ 416,39 R$ 3.117,08 

29 R$ 416,39 R$ 2.747,44 

30 R$ 416,39 R$ 2.372,26 

31 R$ 416,39 R$ 1.991,45 

32 R$ 416,39 R$ 1.604,93 

33 R$ 416,39 R$ 1.212,62 

34 R$ 416,39 R$ 814,41 

35 R$ 416,39 R$ 410,24 

36 R$ 416,39 R$ 0,00 
 

Percebeu a diferença entre as duas tabelas? 

meses), pagando menos juros. No entanto, o valor da parcela é maior (

dívida perdura por bem mais tempo. 
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1. 
pagos R$ 1.534,80 

2.  
3.096,20 

 

O sucesso do crédito é seu direcionamento e o casamento com as fontes geradoras do 
pagamento,  

  
  
  

 
 

-
  

 

 

 

. 
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, , foram consideradas, no 
provenientes 

a 
s e com 

mercado e condição do microempreendedor. Isso 
o cronograma de desembolso abordado no item 4. 

Nos 3 , devido ao aporte de capital 

consolidando. 
terá início 

deverão ser pagos os juros do 
 

 

 

Descrição Mês dez/ x0 Mês jan/x1 Mês fev/ x1
TOTAL DO 
TRIMESTRE 

1.       Saldo inicial 2.000 8.356 2.211

Vendas a vista projetado 6.000 4.000 6.000 16.000

Vendas no cartão projetado 0

Aporte de capital do empreendedor 2000 2000 4.000

Liberação empréstimo Capital de Giro 0

Liberação empréstimo longo prazo para lavoura 10.000 10.000

2.       Total das entradas 16.000 6.000 8.000 30.000

Pagamento fornecedor de insumos 2.000 2.500 2.500 7.000

Pagamento  taxa do MEI (5% do salário Minimo + R$ 1,00) 44 44 44 133

Pagamento salário 900 900 900 2.700

Pagamento pró- labore 1.000 1.000 1.000 3.000

Pagamento de despesas fixas diversas 300 300 300 900

Aluguel 250 250 250 750

Pagamento contador 150 150 150 450

Pagamento da reforma 5000 5.000 10.000

Pagamento fornecedor equipamentos e máquinas 2.000 2.000 4.000

Pagamento empréstimo longo prazo 460 460

3.       Total das saídas 9.644 12.144 7.604 29.393

4.       Saldo operacional (2 – 3) 6.356 -6.144 396 607

5.       Saldo final (1 + 4) 8.356 2.211 2.607 2.607

ENTRADAS

SAÍDAS
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r  

o 

e variáveis).  

As brutas correspondem ao volume de receita realizado em um 
determinado período, independentemente da forma de negociação, se à 
vista ou a prazo. 

 t m relação direta com as vendas. São os custos dos 
 

Finalmente, os  não t m relação direta com as vendas. São 
necessários para o funcionamento da empresa. Independente da 

geração de vendas e serviços, eles vão ocorrer: água, energia, telefone, 
aluguel, salário, pró-labore, entre outros. 

 

 

 

   
 R$ 16.000,00 100% 

 

(R$ 3.000,00) 18,75% 

 (R$ 1.000,00) 6,25% 
 R$ 12.000,00  

 (R$ 2.644,00) 16,53% 
 (R$ 83,00) 0,52% 

Lucro R$ 9.273,00 57,96% 
 

Se observarmos os resultados apresentados na planilha de e na 
demonstração de resultado no .x1, 
Isso ocorre  são consideradas as entradas de recursos 

os das mais diversas fontes, independentemente de serem os das 
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Por outro lado, a  mede o esforço operacional das vendas 
do negócio, apresentando, , se ele teve lucro ou prejuízo no período em análise. 
No exemplo, o lucro do trimestre foi de R$ 9.273,00 , 
caixa, foi de R$ 2.607,00. 

Ao analisar os exemplos dos controles apresentados, foram observados os seguintes 
aspectos: 

1. , que 
suporta . 

2. 

for 
no negócio, terá 

 
 

 

 

 
coordenadas podem ser vistos antecipadamente, por meio dos orçamentos projetados. 

a uma boa gestão dos recursos é essencial para 
promover o desenvolvimento empresarial. 

 

6 - Vamos entender um pouco sobre crédito, 
 

 

 
É todo ato de vontade ou disposição de alguém para destacar ou ceder, 

essa 
parcela volte à , 
1994). em um negócio como 

Previsão de 
vendas 

Plano de 
produção 

Demonstração 
de resultado 

projetado Plano de 
financiamento 

de curto e longo 
prazo 

Balanço 
patrimonial 

Orçamento 
de caixa 
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sócio, uma pessoa cederá parte do seu patrimônio (dinheiro) a um terceiro – ente 
empresarial –, visando a  

em um 
“É seguro?” e “É rentável a ponto de gerar lucro 

por meio de suas receitas?” 

a um 

necessários? A 

ou a própria família.  

O crédito é fundamental para a 
um papel social e facilita a execução de 

contribuindo  

normalmente se amparam nos seguintes pilares para -lo: 

 

Planeje, elabore controles e 
capital de giro – com juros maiores e prazos menores – 
retorno se dará no longo prazo, e acabar não conseguindo 
os proprietários verdadeiras dores de cabeça e noites de sono perdidas). 

 

–  
giro: 

 e  

esse 
s melhores taxas de pagamento. É 

negócio.  

à  e bem 
como a a reformas, a a s e ao desenvolvimento de 
produtos. 
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a essa 
 e 

primeiro pagamento da parcela principal. 

 

 

  PARA QUE 
 

FONTE DE 
PAGAMENTO 

 

CR
ÉD

IT
O

 P
AR

A 
CA

PI
TA

L 
DE

 G
IR

O
 

es
to

qu
es

, t
rib

ut
os

 e
 

 

especial 
Atender a uma 
necessidade 
emergencial 

Pagamento é feito 
com o caixa gerado 
na venda de bens e 
serviços 

Falta de controle. 

sem planejamento, 
pagamento de altas 
taxas de juros 

Capital de 
giro  

Dar suporte à 
necessidade de 
recursos em giro 

Parcelas mensais, 
com o caixa gerado 

vendas e dos lucros 

Desvio para outras 

na 

 

Cartão de 
crédito 

Realizar compras e 
pagar por bens e 
serviços com base 
em crédito 
concedido pela 

emissora do cartão 

de cartão de 
crédito faz uma 
compra, a 

valor ao 
estabelecimento 
comercial em 

cartão 

Endividamento 
excessivo, altas 
taxas de juros, 
fraudes e roubos 

 

Antecipaçã
o de 
recebíveis 

Processo 

uma empresa 
vende seus direitos 
de receber 
pagamentos 
futuros de clientes 
(recebíveis) a uma 

empresa de 
fomento comercial 
em troca de 
dinheiro imediato 

Geralmente é o 
próprio valor dos 
recebíveis futuros 

elevado, risco de 
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o com 
 

É 

credor para 

pagamento. Esse 

propriedade, um 
veículo, 

outras formas de 

pelo credor. Esses 

te 

obter taxas de 
juros mais baixas 

Pagar as parcelas 

 

Risco de 

desvalorização do 

 
 

i
 

Programa 
Nacional de 
Microcrédit

Orientado 
(PNMPO). 

empreendedores. 

Parcelas mensais, 
com o caixa gerado 
das vendas e dos 
lucros. 

Endividamento e 

não pagamento das 
parcelas do crédito. 

Programa 
Nacional de 
Apoio às 
Microempre
sas e 
Empresas 

Porte 
(Pronampe). 

É um programa de 
governo federal 

desenvolvimento das 
microempresas e 
empresas de 

forma permanente. 
Disponibiliza crédito 
para o 
microempreendedor 

especiais.  

Lucro gerado das 
próprias vendas ou 

terceiros. 

O não pagamento 
do Pronampe pode 
levar à 

pode sujar o nome 
dos sócios e 

outras linhas de 
crédito no futuro. 

 
   

 

No caso de negócios novos, é normal haver 

ideia. Para isso, eles consideram os seguintes aspectos na hora de analisar a sua 
solicitação de crédito. 
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Aspectos  

 

pagamento? 
Segurança Qual o risco do negócio? 

Rentabilidade o  
 

Score 
 

 
 

7 - 
empreendimentos 
 
 

Vamos falar de  
da 

 captam recursos das 
m disponibilidade para emprestar 

Assim elas contribuem, com o chamado 
 para o desenvolvimento do país. Além disso, liberam crédito para o 

consumo, aumentando o poder de compra dos consumidores. 

analisar cuidadosamente onde e como o dinheiro será aplicado, levando em 
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 públicos 

 O que faz 

 Operam com as mais variadas linhas de 

serviços bancários teis para a gestão das 
empresas, como cobrança, recebimento de 

poupança 
e captação de depósito à vista e a prazo. 

Bancos de desenvolvimento estadual e 
regional contribuem para o fomento ao 

desenvolvimento econômico regional. 

 

negócios. 

 Fintechs S

technology
empresas geralmente buscam transformar e 

outros, por meio do uso de tecnologias 
is, 

plataformas on-  

 

de crédito. Acesse: Credito Consciente - Sebrae 
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FAMPE -  

O FAMPE  MEI, ME e EPP, além de 

solicitante e da modalidade  

C  e acesse para saber mais sobre o FAMPE. 

 

8 -  
 

 para a 
algumas na tabela a seguir: 

 

   
 

Conta corrente 
a movimentação dos 
recursos por meio de 

 

- 
de caixa; 
- Recebimento de 
pagamentos (boletos, 

 
- Pagamento de contas 
(fornecedores, 
funcionários etc.); 
- Acesso a serviços on-line 
e mobile banking; 
- Integração com 

contabilidade. 

- Escolha de um plano de conta 

(tarifas, limites de transação 
etc.); 
- Atenção às taxas de serviço; 
- 
serviços de . 

pagamento 
Possibilidade de 
pagamentos em diversos 
canais. 

- 
débito e crédito; 
- Venda on-line segura; 
- Recebimento de 
pagamentos por celular; 
- 
de vendas. 

- Escolha a solução de 

cartão, gateway de pagamento 
etc.); 
- Compare as taxas de 
transação cobradas pelas 
diferentes empresas; 
- 
os recursos de 
(integração com sistema de 
vendas etc.). 
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Seguros empresarias 

empresa precisar. 

- Proteção contra 

roubos etc.); 
- Cobertura de riscos 
durante viagens de 
negócios; 
- Seguro de vida para 
sócios e colaboradores; 
- 
funcionários. 

- Analise as suas necessidades 
de seguro e escolha as 

 
- Compare as ofertas de 
diferentes seguradoras; 
- Leia atentamente as apólices 
de seguro antes de contratá-las. 

Pagamento eletrônico 
de salário 

Pagamento de salários a 
funcionário via 

ou gerenciador 
 

- Segurança 
- Inclusão bancária dos 
funcionários 
- Economia de tempo 

- Aumento das despesas 
- Obrigatoriedade de abertura 
de conta corrente para 
funcionário 

 Vários bancos 
disponibilizam 

para prestarem 

para as empresas 

- Orientação para a gestão 
 

- Elaboração de 
 

-  
- Assessoria para tomada 

 

- Escolha um consultor 

boa reputação; 
- -
consultor seja 
atender às suas necessidades; 
- 

 
Cobrança bancária Cobrança por meio de 

boletos, de acordo com 
negociação realizada. 

- Redução da 
 

- Recebimento em dia 
- Organização das vendas 
a prazo 
- Facilidade de pagamento 
pelo cliente 
- Redução de gastos 
- Melhoria do 
atendimento 
- Facilidade para protestar 

 

- Aumento das despesas 
- Distanciamento dos clientes 

Recebimentos de 

crédito e de débito 

O valor das vendas 
realizadas por meio de 
cartão de crédito é 
creditado diretamente 
na conta corrente da 
empresa, descontada a 
taxa de administração. 

- Aumento das vendas  
- Fidelização 
- Redução da 

 
- Antecipação de 
recebíveis  
- Acesso a capital de giro 

- Aumento das despesas 
-  

Cartão empresarial Cartão com função de 
débito e crédito para a 
empresa. 

- Compra a prazo 
- Controle das despesas 
externas 
-  
-  
- Acesso ao crédito 

-  
- Pontualidade de pagamento 
- 
crédito 

 Autorização aos bancos 
para efetuar débitos na 

- Comodidade 
- Ganhos  

- Necessidade de mais controle 
da conta corrente  
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conta corrente referente 
a diversas despesas nos 

 

- Redução de risco de 
atraso de pagamento 
- Organização 

PIX Sistema de 
pagamentos 

permite realizar e 

de dinheiro entre 
contas bancárias, de 
forma gratuita e 24 
horas por dia, 7 dias 
por semana. 

-  
- Gratuidade para receber 
e enviar pagamentos; 
-  

- Segurança na hora de checar a 
chave PIX; 
- 
e mensais; 
- Fraudes. 

 

constante dos acompanhamentos, por meio da conciliação bancária, para evitar 
possíveis descontroles. 

 

9 -  
 

 

Dinheiro emprestado deve ser bem aplicado para não transformar o sonho em pesadelo. 
de recebimento das vendas e 

serviços com os pagamentos. 

Por isso, antes de fechar um contrato de operação de crédito, não deixe de analisar se 

- das 
m  

 

 

Ao calcular os custos da operação, leve em conta os possíveis encargos adicionais, como 
seguros e tarifas de abertura de crédito e 

parcela(s). 
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das i , é importante considerar, também, as 
esteja de acordo com a sua 

necessidade de capital. Considere, ainda, tarifas podem oscilar conforme o prazo 
 

 

PREPARE A DOCUMENTAÇÃO CORRETA 

tenha em mãos a documentação da empresa, como o contrato social, os balanços, as 
da Receita Federal, estadual 

ou municipal 

plano de negócio, traduzindo a ideia em algo possível de ser realizado.  

A documentação completa também pode dar agilidade à operação. Quanto mais 
 

 

 

 

 

 

F
Ela 

empresa, reduzindo as suas chances de conseguir um bom limite de crédito ou juros 
 

 

PREVINA-  

É sempre bom ter um banco parceiro e ter um limite pré-aprovado para eventualidades, 
com juros menos salgados. A melhor negociação sempre acontece 
muito necessitado. 
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